LA GESTION ECONOMICO-FINANCIERA  [c/Ku:T.1E8
DE LA DIRECCION DE VENTAS THINKING
SEMINARIO PROFESIONAL - 24 h. .

FORMATO: Presencial
AREA: Ventas

@ O0BJETIVOS

» Aprender a interpretar un balance y una cuenta de resultados.

» Analizar costes y margenes de los productos como base de la rentabilidad.

» Entender los conceptos de rentabilidad y su composicion.

» Saber analizar la informacion econémico-financiera de la empresa de cara a tomar decisiones en el
ambito comercial.

4] PROGRAMA - FASES

»  Fundamentos Financieros para la Direccion Comercial.
»  Conocimientos Basicos.
» El Balance.
»  Costes.
» La Cuenta de Resultados.
»  Analisis Econémico-Financiero
»  Analisis de la eficiencia.
»  El equilibrio financiero.
»  Analisis de la liquidez y de la solvencia.
»  Larentabilidad.
»  Presupuestacion y Control
»  Planificacién y control de gestion: conceptos fundamentales.

»  Control presupuestario.
METODOLOGIA

PRESENCIAL:

» Aportaciones del claustro.

» Casos practicos individuales y grupales.
» Role-plays.

» Debate y analisis de situaciones reales.
» Flipped classroom.

@ A QUIEN VA DIRIGIDO

» Dirigido a Directores y Mandos Comerciales con responsabilidad sobre Cuentas de Resultados.

*Informacion sujeta a posibles modificaciones en funcién del disefio final fruto de la propuesta con cliente.
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